Finanz- und Vorsorgeplanung -
mit uns eine runde Sache

Das personliche Erstgesprach bildet die Ausgangssitua-
tion, hier steht die individuelle Bedarfsermittlung im
Vordergrund. Durch die griindliche Ist-Analyse der finan-
ziellen Situation erhalten wir einen umfassenden Uber-
blick. Als ndchsten Schritt beziehen wir lhre individuellen
Wiinsche, Vorhaben und Ziele mit ein, bevor wir ein
personliches Vorsorge- und Finanzkonzept vorschlagen.

Nach der Umsetzung begleiten wir Sie auf allen Stationen
Ihres ,Finanzfahrplans” mit regelmaBigen Check-ups,
denn bei eventuellen Verdnderungen lhrer Lebensum-
stidnde (z.B. Vermdgensmehrung durch Erbfall oder
Schenkung, berufliche oder familiire Veranderungen)
muss lhre Finanzplanung angepasst werden.

Die Finanzplanung bildet somit einen dynamischen und
in sich geschlossenen Prozess, um lhre Zukunft finanziell
zu sichern und zu optimieren.

Die fiinf Schritte der Planung im Uberblick

Check-ups . Persdnliches Gespréch
= regelmaBige Uberpriifung = individuelle
der Finanzstrategie und Bedarfsermittiung

ggf. Anpassung ‘

MaBnahmen Ist-Analyse
und Empfehlungen = Vermdgens- und
= personlicher Einkommensstruktur
JFinanzfahrplan” = Steuersituation
Planung = Priifung Chance/
= Beriicksichtigung von Risiko-Mentalitat

Wiinschen und Zielen

Setzen Sie auf Qualitit

Was immer Sie zu den Themen Vermdgensplanung,
Vermdgensaufbau und Absicherung wissen mdchten,
von uns bekommen Sie die richtigen Antworten und
maBgeschneiderte Ldsungen.

Sichern Sie sich Ihren personlichen Termin zur
unabhangigen Finanz- und Vermdgensanalyse!

Unser Konzept hat sich bewahrt.

Unser Berater-Team
Finanzberater des Jahres Top 10 und Top 50*
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Die Top-10 - wir
gehoren dazu®

Wir gehoren zu den besten Finanzberatern 2009* in
Deutschland. Das Wirtschaftsmagazin €uro und weitere
namhaften Institute der Finanzbranche suchten in einem
anspruchsvollen Wettbewerb nach den besten Finanzbe-
ratern des Jahres und haben uns diesen Titel verliehen.

€uro und seine Partner, die Fondsgesellschaft Robeco, der
Beraterpool Jung, DMS & Cie., das PFI Private Finance In-
stitute der European Business School (EBS) sowie FINAN-
ZEN Advisor Services (€uro Advisors World), suchten im
Wettbewerbszeitraum vom 15. Juni 2008 bis 15. Dezem-
ber 2008 nach der Elite im Beratermarkt. An diesem
Wettbewerb konnten unabhédngige Vermdgensberater,
Anlageberater aus Privat- und Geschaftsbanken, Sparkas-
sen und Volksbanken teilnehmen.

Der Wettbewerb bestand aus zwei Komponenten. Im
qualitativen Teil mussten die Berater sechs Fragebdgen
mit Themenschwerpunkten wie Private Altersvorsorge,
Steuern und Asset Management beantworten.

Im quantitativen Teil galt es, ein virtuelles Fondsportfolio
mit einem Volumen von 500.000 Euro mit einem maxima-
len Aktienanteil von 70 Prozent liber einen Zeitraum von
sechs Monaten zu verwalten. Hierflir standen den Teil-
nehmern etwa 4.000 Investmentfonds zur Auswahl. Eine
Kombination aus Performance und Sharpe Ratio entschied
dann Gber das Abschneiden im Depot-Contest.

Die in beiden Disziplinen erzielten Punkte wurden zu
einem Gesamtergebnis addiert und haben uns zum Titel
JFinanzberater des Jahres 2009 Top 10* verholfen.

*im bundesweiten Wettbewerb ,Finanzberater des Jahres 2009"
vom 15.06.2008 bis 15.12.2008

Kompetente, ganzheitliche
Finanzberatung

Wir sind der richtige Ansprechpartner, wenn es um

das Thema Vermdgensbildung geht. Wir kénnen frei von
Interessenkonflikten informieren, da wir keinem einzelnen
Produktgeber, keiner speziellen Bank oder Versicherungs-
gesellschaft verpflichtet sind! Wir kénnen so genau auf
Ihre Wiinsche und Ihre finanziellen Gegebenheiten
individuell eingehen.

Ihre Zufriedenheit ist unsere wichtigste Geschaftsgrund-
lage. Deshalb konzentrieren wir uns auf eine ausfihrliche
Beratung, intensive Betreuung und umfassenden Service.

Mehr als nur ein Begriff — worum es bei der

ganzheitlichen Beratung geht:

® Nicht um einzelne Finanzprodukte, sondern um die richti-
ge Auswabhl aus einer ganzen Produktpalette.

m Nicht um einzelne Fondsanlagen, sondern um ein Gesamt-
konzept, das Chancen und Risiken gegeneinander abwagt.

m Nicht um einzelne Versicherungen, sondern um ein
Versicherungs- und Vorsorgekonzept, das individuell auf
Ihre Bediirfnisse abgestimmt ist und staatliche Zuschiisse
genauso beriicksichtigt wie mdgliche Steuervorteile.

Und das alles auf der Grundlage einer detaillierten
Finanzanalyse — Ausgangspunkt unserer ganzheitlichen
Finanzberatung.

Um lhnen eine optimale Produktauswahl zu bieten, arbei-
ten wir mit allen bewdhrten und namhaften Produktpart-
nern im Investment- und Kapitalanlagebereich zusam-
men. Natiirlich sind wir in unseren Entscheidungen frei
und unabhangig.
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Planen und beraten mit Konzept

Mal hier versichern, mal dort etwas anlegen - unter
einer durchdachten Finanzplanung verstehen Experten
etwas anderes. Wenn Sie mit uns lhre Zukunft sinnvoll
planen, wird zunachst der Ist-Zustand analysiert:
Haben Sie bisher schon etwas angelegt? Sind Sie sonst
ausreichend abgesichert?

Wir untersuchen systematisch, in welchen Bereichen Sie
bereits vorgesorgt haben, und kldren ab, ob Sie eventuell
zu viel des Guten getan haben oder ob noch Liicken be-
stehen. Bei vorhandenen Wertpapier- und Kapitalanlagen
tiberpriifen wir, ob das Chance/Risiko-Verhaltnis mit lh-
rem Profil in Einklang steht. Nach der Bestandsaufnahme
Ihrer personlichen Situation beziehen wir Ihre Wiinsche,
Plane und Ziele ein. Wollen Sie Eigentum erwerben, ein
Auto kaufen oder planen Sie eine groBere Urlaubsreise?

Alle diese Angaben werten wir anschlieBend aus und
entwickeln lhren individuellen Finanzplan, der optimal auf
Ihre finanziellen Voraussetzungen und lhre Lebensziele
ausgerichtet ist.



